
 

 

 

Pareto-Prinzip 
 

die universelle Pareto-Regel besagt: „Mit 20 % Aufwand erreichen Sie 80 % Ihres 

Ergebnisses.“ Doch wie lässt sich dieses Prinzip in der Praxis umsetzen? 

 

Im easyVET finden Sie unter Datensätze > Statistik  „VetZ: Analyse Leistungen, 

angewandte und abgegebene Medikamente & Artikel“ eine übersichtliche Darstellung Ihrer 

umsatzstarken Leistungen und Artikel, die sogenannten „Umsatz-Bringer“. 

Diese zentralen Umsatz-Säulen sollten idealerweise, verteilt auf zwei feste Termine pro Jahr, 

um 6-10 % angehoben werden, um der Teuerungsrate angeglichen & Ihre Wirtschaftlichkeit 

gezielt zu steigern. 

 

Auch die Einkaufsoptimierung kann hier ansetzen: Wie viele Lieferanten brauchen wir 

wirklich? Lässt sich das Einkaufsvolumen von Lieferant A auf Lieferant B verlagern, um 

bessere Konditionen zu erzielen? Brauche ich fünf verschiedene Schmerzmittel oder reichen 

drei?  

 

Gerne helfen wir beim Erstellen und Nutzen Ihrer Wunsch-Auswertungen 

 

Online-Gesprächstermin direkt mit dem Smartemis IT-Team vereinbaren 

 

https://der-prozessmanager.de/aktuell/wissensdatenbank/pareto-prinzip
https://outlook.office365.com/book/ITSprechstunde@smartemis.com/

